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2comdirect ltd nach Aufbauphase in den schwarzen Zahlen
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3Wirtschaftliche Bedeutung für die comdirect Gruppe gering
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4Szenarioanalyse: Verkauf als strategisch überlegene Option
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5Verkauf bringt 2,4 Mio. Euro positiven Ergebnisbeitrag für 2004

Eckdaten zur Transaktion
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ErgebnisbeitragVerkaufspreis

Rebranding

Drohverlustrückstellung

Entkonsolidierung

Beträge in Mio. €

•  Verkauf am 15. Juni 2004

•  Entkonsolidierung per 31. März 2004

•  Käufer: Execution Services Group ltd.,
eine Beteiligung der Lloyds TSB
Development Capital ltd., ein
Tochterunternehmen der Lloyds TSB
Group plc.



6Strategische Neuausrichtung abgeschlossen
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