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> Ordentliche Hauptversammlung
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> Agenda

Geschäftsentwicklung 2005
Wachstumsprogramm überzeugt, Ergebnis auf Rekordniveau

Starker Jahresstart 2006
Quartalsergebnis markiert neuen Höchststand, comvalue geht weiter
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> comdirect wächst profitabel

Finanzielle Performance –
Vorjahresergebnis übertroffen: 52,8 Mio. Euro vor Steuern –

Vollausschüttung vorgeschlagen

Kunden und Assets –
Girokonto erfolgreich etabliert – Kerngrößen steigen

Produkte und Leistungen –
comdirect ist erstbankfähig

comvalue
funktioniert



4

> Bankformat der Zukunft

Einzigartiges Direktbankangebot für moderne Anleger

Gestern

Brokerage Banking Beratung

Heute

Beratung

Banking

Brokerage



5

> Märkte wachsen: mehr online, mehr Beratung

Online Depots (Mio.) Online Banking Nutzer (Mio.)

3,4

4,8

2007e2004

Alle Zahlen für Deutschland; Quellen: IDC, Datamonitor, eFMDS, zeb, eigene Berechnungen

11,4
14,4

2007e2004

11,6

16,7

2007e2004

Kunden unabhängiger
Finanzdienstleister (Mio.)
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> Mehr Kunden: Wachstum in allen Kompetenzfeldern

Depots (Tsd.) Girokonten (Tsd.)

539 551

20052004

Beratungskunden (Tsd.)

2

8

20052004

89

156

20052004

Insgesamt 656.000 Kunden per Ende 2005

+2%

+75%

+290%
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> Nr. 1: www.comdirect.de

> Reichweitenstärkste Finanzwebsite
in Deutschland

> Schnellste Website im Peer-Group-
Vergleich

> 733.000 registrierte „meine
comdirect“-Nutzer (3/06)

> 100 Verbesserungen in 2005
eingeführt
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> Top-Service für Top-Kunden

Anreize
> Schnellstmögliche Erreichbarkeit

von Kundenbetreuern
> Hochqualifizierte Betreuung

aus einer Hand
> Zusatzleistungen

(u.a. kostenlose Kreditkarte)

Kriterien

> Mehr als 125 Orders im Halbjahr
oder

> Mehr als 500 Tsd. Euro Assets
oder

> Mehr als 10 Tsd. Euro Geldeingang
im Monat

comdirect first
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> Brokerage: neue Angebote verstärken Kundenaktivität

Vertriebskampagne Fondsübertragungsprämie –
neue Kunden und rund 300 Mio. Euro Assets gewonnen

Anreize für Trader –
durchgängig No-Fee-Aktionen angeboten

Verstärkung außerbörslicher Handel –
Limitorder und Rentenhandel eingeführt, Anzahl Handelspartner weiter erhöht

Preismodell belohnt Aktivität –
Vergünstigungen durch höhere Orderzahl und Bündelung von Vermögen
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> Bestes Jahr im Fondsgeschäft

1,48 1,83

3,02

Fondsvolumen (Mrd. Euro) Fondssparpläne (Anzahl)

49.262

64.496

86.831

2003 20052004 2003 20052004
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> Banking: Starker Zuwachs bei Girokonten

Girokonto überzeugt –
5.600 Konten pro Monat gewonnen, Jahresziel übertroffen

Medienpräsenz stark hochgefahren –
Kampagnen in Print, TV, Radio und Online, Kooperationen ausgebaut

Geld parken und anlegen attraktiver gemacht –
Festgeld PLUS eingeführt, Zinsen erhöht

Leistungspaket noch vielseitiger –
HBCI-Zugang verfügbar, Premium-Kreditkarte im Angebot
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> Tägliche Bankgeschäfte: modernes Konto, attraktive Geldanlagen

Girokonto

> Kostenlos ab 1.250 Euro Geldeingang
pro Monat

> Zahlt 1 Euro pro Monat

> Kostenlose ec/Maestro- und Visa-Karte

> Gebührenfreier Bargeldzugang an über
7.000 Geldautomaten (Cash Group)

> HBCI-Schnittstelle verfügbar

Festgelder/Laufzeitkonten

> Verzinsung 2,30 bis 3,20 % p.a.

> Anlagedauer 1 bis 60 Monate

Festgeld PLUS
> 3,0 % p.a. bis 5.000 Euro

> Anlagedauer 1 Monat
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> Beratung: Auf- und Ausbau über Plan

Berater-Netzwerk –
Beratungsqualität im Fokus, Beraterzahl verdoppelt

Kunden –
Marktforschung belegt hohe Zufriedenheit

Produktangebot –
unabhängig, ganzheitlich, individuell

Unternehmerische Performance –
Anlaufverluste geringer als Plan, Ertragsmix verbessert
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> Vertriebskraft Website: online stärkt offline

> Depotanalyse
nach Eingabe 
von Depotdaten

> Kampagne drei
Wochen online

> Hohe Resonanz

> Terminangebot
wohnortgekoppelt

> Beratungstermine stark
nachgefragt

> ∅ 79 Tsd. Euro
Depotvolumen

> Gutes Cross-Selling
(Fondsübertragungs-

prämie, Riester-
Rente)

> Unterstreicht Berater-
kompetenz
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> Ergebnis: neuer Rekord

51,1 52,8

Ergebnis vor Steuern (Mio. Euro) Ergebnis nach Steuern (Mio. Euro)

34,234,0

Dividende auf Vorjahresniveau: 24 Cent/Aktie vorgeschlagen

20052004 20052004
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> Erträge gesteigert, Kosten im Plan

Erträge (Mio. Euro) Aufwände (Mio. Euro)

150,4
172,1

2005

119,3
99,4

2004 20052004

Cost-Income-Ratio (D)
2004 2005
66,0 68,8 

Erträge und Aufwände 2004
ohne comdirect ltd Aufwände comvalue
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> comdirect Aktie: Ergebnisse überzeugen Markt

comdirect (Euro)

5

6

7

8

9

10

11

J F M A M J J A S O N D J F M A
2005

Dividendenzahlungen (Euro)

0,16

0,24 0,24

2004 2005 2006
(vorgeschlagen)2006
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Geschäftsentwicklung 2005
Wachstumsprogramm überzeugt, Ergebnis auf Rekordniveau

> Agenda

Starker Jahresstart 2006
Quartalsergebnis markiert neuen Höchststand, comvalue geht weiter
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> Q1/06: comdirect zeigt Ertragsstärke

Mehr Assets, mehr Trades –
Ergebnis und Werttreiber auf Rekordniveau

Kundenzahl auf All time high –
Neben American Express-Akquisition auch organisch starkes 

Wachstum

Überzeugendes Leistungsangebot –
comdirect gewinnt zahlreiche Auszeichnungen

Rekordquartal:
25,2 Mio. Euro vor Steuern
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> Gut gestartet: Migration der Amex-Kunden erfolgreich

Migration abgeschlossen –
rund 44.000 Kunden, 495 Mio. Euro Assets

Anorganisches Wachstum flankiert comvalue –
Transaktion schnell, innovativ und rentabel

Produktspektrum erweitert –
Fremdwährungsanlagekonten entwickelt und eingeführt
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> Ziele ausgewählter Tagesordnungspunkte

TOP 2
Zahlung einer Dividende
von 0,24 Euro je Aktie

Überschuss
verwenden

Partizipation
der Aktionäre

TOP 6
Ergänzungswahl zum 

Aufsichtsrat
Know-how

nutzen
Gremien-

zusammenarbeit

TOP 7
Umgliederung von Kapital-

rücklagen
Flexibilität
erhöhen

Erhöhung der
freien

Rücklagen

TOP 8, 9
Ermächtigung zum Erwerb

eigener Aktien

Strategische
Optionen
sichern

Finanzierungs-
rahmen

beibehalten
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Führende Direktbank für moderne Anleger –
Girokonto bleibt Zugpferd

Marktführer im Online Brokerage –
Fokus auf Trading Features und Incentives

Anspruchsvolle Beratung –
Wachstum und Break even

> Ausblick 2006


