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3Erstes Halbjahr 2004: Ergebnis vor Steuern 33,0 Mio. Euro

comdirect ltd verkauft - 
strategische Neuausrichtung abgeschlossen

comdirect ltd verkauft - 
strategische Neuausrichtung abgeschlossen

Ergebnisziel 2004 unverändert mind. 50 Mio. Euro v. St. - 
28 % mehr als Rekordjahr 2003

Ergebnisziel 2004 unverändert mind. 50 Mio. Euro v. St. - 
28 % mehr als Rekordjahr 2003

Ergebnis erstes Halbjahr -
plus 119 % gegenüber Vorjahreszeitraum

Ergebnis erstes Halbjahr -
plus 119 % gegenüber Vorjahreszeitraum

Ergebnis zweites Quartal - 
mit 12,0 Mio. Euro ebenfalls über Vorjahresquartal

Ergebnis zweites Quartal - 
mit 12,0 Mio. Euro ebenfalls über Vorjahresquartal
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Märkte: Nach gutem Start seitwärts
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Indexiert:

30.12.03=100

€

30.6.04
Kurs 7,10 €

Marktkapitalisierung
998 Mio. €

Durchschnittl. Umsatz
(Xetra + Ffm.)
1. Halbjahr:

137.571 Aktien/Tag
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5Nach Ausnahmequartal stabiles Geschäft

12/03 6/04

Kunden (Tsd.) Trades (Mio.)
Kundenvermögen

(Mrd. Euro)

12/03Q4-03 6/04Q2-04

591

631

50
9,4

1,0

9,9

605

 57
9,9

1,2

3/04 Q1-04

1,5
1,5

0,1 1,9

0,2

3/04

UKD

comdirect -22%
Markt -28%

comdirect +24% 
Markt +23%



6

24,4 24,9 21,5
27,8 24,7 25,3

4,1
3,7

3,2
3,43,6

Q1-03 Q2-03 Q3-03 Q4-03 Q1-04 Q2-04

31,2 36,3 38,7 36,0
45,6

37,3

1,5

4,2

2,72,82,4

Q1-03 Q2-03 Q3-03 Q4-03 Q1-04 Q2-04

Gesamterträge und -aufwand (in Mio. Euro)

Cost-Income-Ratio im Vorjahresvergleich verbessert

Erträge Verwaltungsaufwand
UKD D UK

Cost-Income-Ratio
     H1/03            H1/04

78,2       62,1



7Quartalsergebnisse: Über Vorjahr
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Ergebnis der gewöhnlichen Geschäftstätigkeit (in Mio. Euro)
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9Fokus auf Kernmarkt Deutschland

Europäischer Online-Broker

Finanz- 
und

Vermö-
gens-

beratung

Online
Investment

Direct
BankingVerkauf

2002

Auflösung

2002

Verkauf

2004

One-to-One Bank für den modernen Anleger



10Online Investment: Weiter Marktanteile gewonnen

State-of-the-Art- 
Angebot für 
Investoren 
und Trader

Attraktivität für Trader ausgebaut - 
No-Fee-Aktionen ausgedehnt,
kostenloser Test TraderMatrix

Attraktivität für Trader ausgebaut - 
No-Fee-Aktionen ausgedehnt,
kostenloser Test TraderMatrix

„Wer mehr will, kommt zu comdirect“ - 
Werbekampagne unterstreicht

Leistungsversprechen

„Wer mehr will, kommt zu comdirect“ - 
Werbekampagne unterstreicht

Leistungsversprechen

Marktanteil Ordergeschäft gesteigert -  
3,8% in Q2/04 ggü. 3,5% in Q1/04

Marktanteil Ordergeschäft gesteigert -  
3,8% in Q2/04 ggü. 3,5% in Q1/04



11Direct Banking: Ausbau geht voran

Anhaltendes 
Kundenwachstum
im Direct Banking

Weiteres Wachstum bei Girokonten - 
4,8% mehr in Q2/04

Weiteres Wachstum bei Girokonten - 
4,8% mehr in Q2/04

Erfolgreiches Cross-Selling - 
rund 20 %

nutzen weitere Angebote

Erfolgreiches Cross-Selling - 
rund 20 %

nutzen weitere Angebote

Effiziente Neukundenakquisition - 
Kundengewinnungskosten 

durchschnittlich 120 Euro/Kunde

Effiziente Neukundenakquisition - 
Kundengewinnungskosten 

durchschnittlich 120 Euro/Kunde



12Finanz- und Vermögensberatung: Zügiger Aufbau

Aufbau 
persönliche
Finanz- und 
Vermögens-
beratung kommt
gut voran 

Anlaufverluste unter Plan - 
-1,5 Mio. Euro; anteiliger Jahresplan

-2,5 Mio. Euro

Anlaufverluste unter Plan - 
-1,5 Mio. Euro; anteiliger Jahresplan

-2,5 Mio. Euro

Geschäftsvolumen wächst weiter - 
578 Kunden, 726 Tsd. Euro Umsatzerlöse

im 1. Halbjahr  

Geschäftsvolumen wächst weiter - 
578 Kunden, 726 Tsd. Euro Umsatzerlöse

im 1. Halbjahr  

2 neue Standorte, mehr Berater -
München II und Stuttgart eröffnet, 

42 Berater aktiv



13Gutes erstes Halbjahr 2004

Profitables
 Wachstum:

   Halbjahresergebnis
verdoppelt

         Mehr Kunden im Online Investment – 
Marktanteil ausgebaut

Direct Banking wächst – 
Erfolgreiche Tender-Kampagnen

    Aufbau comdirect private finance – 
sechs Geschäftsstellen aktiv

(Ergebnisziel 2004 unverändert: mindestens 50 Mio. Euro vor Steuern
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5750454137

551 546 544 542 545 550

Kundenwachstum setzt sich fort

Kunden (in Tsd.)

31.3.03 30.9.0330.6.03 31.12.03 31.3.04 30.6.04

577

Kunden gesamt (D) Davon: Depots (D)

Kunden gesamt = Depots (UK)

571 584 591 605 631
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1,2
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1,9
1,5

Tradezahlen auf Vorjahresniveau

Orders (in Mio.)

Q3-03Q2-03 Q4-03Q1-03 Q1-04 Q2-04

1,4

1,8
2,0

1,8

2,3

1,6

Aufgegeben (D) Ausgeführt (D)

Gesamt (UK)
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1,1 1,3 1,3 1,5 1,7 1,7

3,4
4,4 4,7

5,3 5,8 5,8
1,8

1,8
2,5

2,6
2,4 2,4

0,5 1,10,80,70,5

0,20,10,10,1

Volumen (in Mrd. Euro)

31.3.03 30.6.03 30.9.03 31.12.03

 Kundenvermögen stabil

6,3

7,5
8,5

31.3.04

9,4 9,9

Depotvolumen (D) Fondsvolumen (D)Einlagevolumen (D)

Einlagevolumen (UK)Depotvolumen (UK)

31.6.04

9,9



18Konzerngewinn- und Verlustrechnung (IFRS/IAS)

Zinsüberschuss nach Risikovorsorge

Provisionsüberschuss

sonstiges Ergebnis

Erträge

Personalaufwand

Sachaufwand

Abschreibungen

Verwaltungsaufwand

Erg. gewöhnlicher Geschäftstätigkeit

Ergebnis vor Steuern

Ergebnis nach Steuern

15,0

15,9

1,8

32,7

8,1

16,1

3,8

28,0

4,7

4,7

2,4

15,4

21,0

2,3

38,7

8,0

16,4

3,9

28,3

10,4

10,4

6,2

12,0

21,9

4,8

38,7

8,8

18,1

4,6

31,5

7,2

7,2

4,0

Q1/03 Q2/03 Q4/03Beträge in Mio. Euro Q3/03

14,8

24,3

2,4

41,5

6,8

13,7

4,2

24,7

16,8

16,8

10,8

16,3

30,9

2,6

49,8

7,9

17,5

3,4

28,8

21,0

21,0

13,5

Q1/04 Q2/04

13,1

19,8

4,4

37,3

6,2

16,2

2,9

25,3

12,0

12,0

9,1
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29,4

50,4

7,5

87,4

13,5

33,1

6,3

52,9

34,5

34,5

24,7

0,0

0,2

0,1

0,3

0,6

1,1

0,1

1,8

-1,5

-1,5

-2,1

Konzernergebnis nach Segmenten (IFRS/IAS)

online offlineBeträge in Mio. Euro (H1/04)

Zinsüberschuss nach Risikovorsorge

Provisionsüberschuss

sonstiges Ergebnis

Erträge

Personalaufwand

Sachaufwand

Abschreibungen

Verwaltungsaufwand

Ergebnis der gewöhnlichen Geschäftstätigkeit

Ergebnis vor Steuern

Ergebnis nach Steuern



20Verkauf comdirect ltd: + 2,4 Mio. Euro Ergebnisbeitrag 2004

Eckdaten zur Transaktion

2,4

2,5

10,1

16,5

1,5

ErgebnisbeitragVerkaufspreis

Rebranding

Drohverlustrückstellung

Entkonsolidierung

Beträge in Mio. €

•  Verkauf am 15. Juni 2004

•  Entkonsolidierung per 31. März 2004

•  Käufer: Execution Services Group ltd.,
eine Beteiligung der Lloyds TSB
Development Capital ltd., ein
Tochterunternehmen der Lloyds TSB
Group plc.



21Finanzkalender

21. Oktober 2004 Neunmonatsbericht 2004

14. Februar 2005 Bilanzpresse-/Analystenkonferenz, Frankfurt/Main

15. März 2005 Geschäftsbericht 2004

22. April 2005 Quartalsbericht 2005

4. Mai 2005 Hauptversammlung

21. Juli 2005 Halbjahresbericht 2005

21. Oktober 2005 Neunmonatsbericht 2005



22Aktionärsstruktur und comdirect Aktie

Streubesitz
T-Online International AG
Commerzbank AG (mittelbar)

COM
Reuters:  CDBG.DE
Bloomberg: COM GR 

Prime Standard

140.506.250

Xetra:             106.357
Frankfurt:        31.214
Total:             137.571

DE0005428007

Ticker-Kürzel

Börsensegment

Anzahl Aktien

Durchschnittl. tägl. 
Umsatz H1/04

ISIN Code

MDAXIndexzugehörigkeit

21,35
58,65

20,0

In %
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Für weitere Informationen oder Fragen zu comdirect
sprechen Sie uns gerne an:

comdirect Investor Relations

Daniel Fard-Yazdani, CEFA

Telefon +49 (0) 4106 / 704 - 1966

E-Mail daniel.fard-yazdani@comdirect.de

Ullrike Hamer

Telefon +49 (0) 4106 / 704 - 1960

E-Mail ullrike.hamer@comdirect.de

Telefax +49 (0) 4106 / 704 - 1969

IR Kontakt


